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	まずは全体セミナーへ！
	会場
	日時
	当所会館２Ｆ 201会議室
	第１部
	販路開拓セミナー　 13：30～15：30　
	第２部
	「ミガ×クル」事業説明会　   15：40～16：10　
	販路開拓セミナー概要
	ものづくりや販路開拓で成功するためには、マーケティングの知識が欠かせません。 商品に自信はあるのに売れない―― その理由を明確にし、 「選ばれる」「売れる」商品へと育てる “商品開発力”と“売り方”の具体的な手法を体系的に身につける実践型のセミナーです。

	こんな方におすすめ！
	● とにかく「売れる商品」にしたい！ ● パッケージやコンセプトに自信がない ● バイヤーの声を聞いて改善したい
	講師 　㈱ジャパンフロントファーム 　地方創生部 部長

	柳原 勝浩 氏


	スケジュール
	９月７日(月)
	プログラム参加事業者選定会　定員２社
	９月14日(月)
	専門家による個別支援（１回目）
	10月14日(水)
	専門家による個別支援（２回目）
	10月28日(水)
	専門家による個別支援（３回目）
	11月９日(月)
	首都圏等のバイヤーを招いた個別商談会の開催
	12月7日(月)
	専門家による個別支援（４回目）
	12月18日(金)
	専門家による展示会事前セミナーの開催
	１月13日(水)
	専門家による個別支援（５回目）
	１月26日(火)-28日(木)
	FOOD STYLE 関西 展示会出展　
	※1/26設営日
	２月８日(月)
	展示会出展後のアフターフォロー面談


	注意事項
	サンプル商品の商品代、展示会出展中の交通費・宿泊費・飲食費、商品発送費などはご自身で負担いただくことになりますので、あらかじめご了承ください。また、支援前・支援後の年間売上金額・年間売上総利益（年次成果）をご報告いただきます。


